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KundenrezensionenHilfreichste Kundenrezensionen0 von 0 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich. 
ortskarte...Von Tomsta...kam das 2x vor mit der ortskarte? c c c c c c c c c c c c c c c c c c c c c c c c c c c c c c c c c c 
c c c c c c c c2 von 3 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich. Verstanden!Von Werner F. HahnDas Buch von 
Angela Kosa habe ich in einem Rutsch gelesen - unterbrochen nur immer wieder vom Vergleich mit den eigenen 
Internetseiten. Puh, da gibt es bei mir noch viel Vernderungspotential. Endlich ein Buch, das leicht und verstndlich die 
angeblich komplexe Materie erlutert.Werner F. HahnVerkaufstrainer + Fachbuchautor3 von 5 Kunden fanden die 
folgende Rezension hilfreich. Klappern gehrt zum Handwerk!Von Allosaurus1791Nach dem Lesen dieses Buches 
musste ich an folgende Geschichte denken:Ein Zeitungsjunge luft durch die Straen und ruft: Groer Betrug, bereits 87 
Opfer! Ein Mann kauft sich wissbegierig die Zeitung und blttert sie durch. Dann beschwert er sich bei dem Jungen und 
sagt: Hey, hier steht ja garnichts von dem Betrug! Statt einer Antwort luft der Junge weiter und skandiert: Groer 
Betrug, jetzt schon 88 Opfer!Damit mchte ich nicht sagen, dass dieses Buch irgendetwas mit Betrug zu tun hat. Wer 
jedoch glaubt, dass er mit dem Lesen dieses Buches direkt auf Platz eins bei den Google-Suchergebnissen kommt, 
musss leider enttuscht werden. Vor den Erfolg hat auch Google die Arbeit gesetzt:Die Kernaussagen dieses Buches: 
Baue eine SEO-konforme-Seite mit WordPress und schreibe regelmig Blogs.OK, so weit, so gut. Nur wie schreibe ich 
einen guten Blog, was sollte darin stehen und was sind die Regeln fr gutes Blogging? Da lsst uns die Autorin leider 
erstmal alleine und verweist auf Ihre Homepage, in der -Oh Wunder- Dienstleistungen wie Ghost-Blogging, Social-
Media-Dienstleistungen und hnliches angeboten werden.Letztendlich muss ich neidlos anerkennnen, dass die 
Vermarktung des Buches so optimal war, dass ich es gekauft und gelesen habe. Also hat die Autorin vieles richtig 
gemacht, was man sicherlich kopieren kann.Ein wenig komme ich mir vor, wie der Mann der im Zug von seinem 
Gegenber fr 5 Euro Apfelkerne kauft, weil ihm dieser verspricht dass diese klug machen. Nach dem Essen der ersten 
paar Kerne wirft er dem Verkufer vor: Sie sind auch ganz schon teuer! Fr Fnf Euro bekomme ich sonst 3 kg pfel und 
habe die Kerne noch zustzlich dabei! Darauf der Verlufer: Sehen Sie, es wirkt schon!Wegen der guten Links und 
Empfehlungen und der verstndlichen Erklrungen positive 3 Sterne.P.S. Vielleicht knnten die letzten 
Rechtschreibfehler im Buch noch behoben werden.

KurzbeschreibungStellen Sie sich vor, Sie sind der Inhaber eines Verlags, also ein Herausgeber. Wrden Sie ein Buch 
verffentlichen nur mit einem weien oder schwarzen Einband sonst nichts drauf?Kein Titel, keine Angaben zum Autor 
vorn und auf dem Rcken, keine kurze Inhaltsbeschreibung auf der Rckseite und auch kein ISBN-Barcode. Sie wrden 
das Buch natrlich auch nirgends in einem Verzeichnis listen lassen. Sie stellen es einfach ins Regal. Gut ist. Und 
schlielich wrden sie sich um Himmelswillen mit niemandem darber unterhalten, dass es dieses Buch berhaupt gibt! 
Und was es fr einen hohen Nutzen fr seine Leser haben knnte!Frage: Wrde dieses Buch von irgendjemandem gesucht 
oder gefunden werden? Nein! Wrde das Buch von irgendjemandem weiter empfohlen werden? Nein, wie denn 
auch.Folge: Das Buch wre schlichtweg ein Ladenhter! Ihre Investitionen wren vergebens, Umsatz gleich Null. 
Genauso ist es mit Ihrer Website, also zumindest mit ber neunzig Prozent der Websites insbesondere von 
Kleinunternehmern wie Trainern, Coaches, Rednern, Anwlten oder Unternehmensberatern. Sie sind Ladenhter! Sie 
werden schlichtweg nicht gefunden oder sind auf mobilen Endgerten optisch und in der Handhabung eine Zumutung fr 
den Leser (Stichwort: responsive).Doch zuerst kommt Google. Google schaut sich sptestens seit dem neuen 
Suchalgorithmus Hummingbird genau diese und noch weitere Kriterien an, bevor auch nur ein einziger User einen 
Suchbegriff eingegeben hat, der zu Ihnen fhren knnte!Google denkt ber Ihre Website genauso, wie Sie ber den 
Herausgeber aus dem o.g. Beispiel, nur dass es sich nicht an den Kopf fassen kann... Dieses Buch hilft Ihnen, -Google 
endlich zu verstehen-ohne HTML- und Programmierkenntnisse auch mit wenig Zeitaufwand eine Internetprsenz 
aufzubauen und -sich mit Hilfe von Social Media als Marke oder Kompetenz zu etablierenEs kann auch helfen, die 
Leistungen Ihrer aktueller Dienstleister oder neuer SEO- bzw. Social Media Partner besser bewerten zu knnen. 
Auerdem enthlt es zahlreiche Links zu Bezugsquellen von Wordpress-Themes oder Plugins.Wer zudem knftig bei sich 
selbst darauf achtet, dass der eigene Auftritt durchgngig professionell, kunden- und lsungsorientiert und die Interaktion 
von Perspektivenwechsel und der Umgang von echtem sozialen Verhalten geprgt ist, den wird die Umsatzkurve zgig 
nach oben tragen.Wenn Sie nur allein mit den beschriebenen Anleitungen Ihr Xing-Profil fr Google pimpen, hat sich 
Ihre Investition in dieses Buch fr Sie schon gelohnt. Zeigen Sie sich Google und ihren (potenziellen) Kunden: Yes, we 
are open!KurzbeschreibungStellen Sie sich vor, Sie sind der Inhaber eines Verlags, also ein Herausgeber. Wrden Sie 
ein Buch verffentlichen nur mit einem weien oder schwarzen Einband sonst nichts drauf?Kein Titel, keine Angaben 
zum Autor vorn und auf dem Rcken, keine kurze Inhaltsbeschreibung auf der Rckseite und auch kein ISBN-Barcode. 
Sie wrden das Buch natrlich auch nirgends in einem Verzeichnis listen lassen. Sie stellen es einfach ins Regal. Gut ist. 
Und schlielich wrden sie sich um Himmelswillen mit niemandem darber unterhalten, dass es dieses Buch berhaupt 
gibt! Und was es fr einen hohen Nutzen fr seine Leser haben knnte!Frage: Wrde dieses Buch von irgendjemandem 
gesucht oder gefunden werden? Nein! Wrde das Buch von irgendjemandem weiter empfohlen werden? Nein, wie denn 
auch.Folge: Das Buch wre schlichtweg ein Ladenhter! Ihre Investitionen wren vergebens, Umsatz gleich Null. 
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